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"Las clausulas accesorias de no competencia son aquellas que establecen dos
empresas con el objetivo de no disputar la clientela en un mercado determinado durante
un cierto tiempo o indefinidamente. Este tipo de acuerdo se precisa en una clausula de
un contrato principal, del cual es accesorio, y persigue frecuentemente asegurar el
cumplimiento de las estipulaciones contenidas en aquél*.

En la medida en que pretende asegurar el cumplimiento de la obligacion principal, este
tipo de clausulas resultan restricciones accesorias, entendidas como aquellas
limitaciones que estan directamente relacionadas con el desarrollo de una operacion
comercial?, por tanto, su validez -en el derecho europeo como en el norteamericano-, se
analiza a partir del contexto del contrato o la operacidon donde las partes pactaron este
tipo de disposiciones. (...)

Andlisis similar tendria que hacerse en el caso de las clausulas de no competencia,
pues en el caso de los contratos de venta o cesion de activos estas restricciones se
encuentran directamente vinculadas, entre otros, a la proteccion que debe darse al
comprador frente a la competencia del vendedor para obtener el valor de los activos
transferidos, que le permita fidelizar la clientela y asimilar y explotar los conocimientos
técnicos. Las clausulas inhibitorias de la competencia garantizan la cesion al comprador
del valor integro de los activos transferidos, que, por lo general, comprende tanto
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activos materiales como inmateriales y los conocimientos técnicos desarrollados por el
vendedor®,

Es por ello, que las clausulas que no tengan la capacidad de obstruir o impedir la
entrada de otros competidores al mercado, son licitas y por el contrario, a través de las
mismas el comprador tiene la posibilidad de aprovechar las ventajas que le proporciona
la garantia de que podra obtener el valor integro de la empresa adquirida de acuerdo
con lo razonablemente necesario para lograr dicho objetivo.

Sin embargo, una clausula o un contrato que impida a un comerciante competir, podria
considerarse en abstracto, restrictivo de la competencia, pues a pesar de haber
transferido unos activos, el vendedor, siempre tendria la posibilidad de iniciar una nueva
empresa, situacién que favoreceria en ultimas al consumidor que contaria con una
oferta adicional.

Se trata entonces, de una cuestion de derechos e intereses contrapuestos. El derecho
del comprador a una competencia leal, el derecho del vendedor a competir, y el derecho
del consumidor a la mayor cantidad de ofertas posibles.

De esta suerte, debe tenerse en cuenta que las clausulas inhibitorias de la competencia
estan justificadas so6lo con el objeto de hacer posible la operacion, cuando su duracién,
su ambito geografico de aplicacion, su contenido y las personas sujetas a ellas no van
mas alla de lo razonablemente necesario para lograr dicho objetivo®. (...)

No obstante lo anterior, el alcance de las mencionadas clausulas no podra considerarse
prima facie restrictivo de la competencia, pues para llegar a tal conclusion se debera
partir de un analisis del contexto que rodea a las mismas, el cual resultara ser tan
importante como su contenido a la hora de evaluar el efecto anticompetitivo que puedan
tener en el mercado. Asi pues, deberan tenerse en cuenta, entre otros, los siguientes
factores: (i) el tamafio del mercado relevante; (i) el numero de oferentes; (iii) la
participacion que cada una de las partes involucradas tienen en el mercado, con el fin
de establecer si con las estipulaciones pactadas se vulnera el interés econdémico
general.
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